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FORZA E AFFIDABILITA PER IL NOLEGGIO DI GRANDI PORTATE: BETTARINI
SCEGLIE BAOLI PER POTENZIARE LA SUA FLOTTA

Si rinnova e consolida la partnership tra Baoli e Bettarini, storico player toscano nel settore del noleggio
mezzi, grazie alla recente fornitura del KBD100 e al prezioso supporto del dealer Lift Up, a fianco del cliente
fin dal 2016.

Il carrello frontale da 100 quintali va ad arricchire il parco mezzi dell’azienda, diventata un punto di
riferimento nel Centro Italia per la movimentazione di carichi pesanti.

Lainate, 27 novembre 2024 — Bettarini Group — realta toscana, sinonimo di eccellenza nel settore del noleggio
di mezzi per la movimentazione di materiali — ha scelto Baoli come fornitore strategico per 'ampliamento della
sua flotta di mezzi a noleggio.

Fondata nel 1950 da Amelio Bettarini, I'azienda e leader nel noleggio di gru, piattaforme e carrelli elevatori, sia
a breve sia a lungo termine: grazie ad un raggio d’azione nazionale, Bettarini e in grado di rispondere alle esigenze
di clienti di settori diversificati, come acciaierie, porti e cantieristica navale.

Proprio per le caratteristiche della sua attivita, Bettarini cercava un fornitore che potesse coniugare qualita,
efficienza e resistenza dei mezzi: per questa ragione, I'azienda ha avviato nel 2018 un percorso di rinnovamento
del proprio parco mezzi, affidandosi — in questo delicato passaggio — al supporto di Lift Up, dealer ufficiale di
Baoli dal 2016. Una scelta, questa, che ha dato vita ad una solida collaborazione, composta dai tre attori leader
nei loro rispettivi settori e destinata a durare proprio in quanto fondata su sinergie e fiducia reciproca. Da allora,
Lift Up ha assistito Bettarini in un aggiornamento costante della flotta, oggi composta interamente da carrelli
Baoli, nello specifico 18 mezzi con capacita di carico dai 25 ai 70 quintali e, da oggi, anche 100 quintali, con il
nuovo KBD100.

“Bettarini cercava un mezzo di grande portata, come il carrello da 100 quintali, che fosse allo stesso tempo
compatto per evitare il trasporto eccezionale. La scelta del KBD100 Baoli, pit corto di 26 cm rispetto ai
concorrenti, si € quindi rivelata ottimale” ha dichiarato Francesco Gallerini, titolare di Lift Up.
“Abbiamo voluto offrire all’azienda la massima flessibilita, garantendogli la possibilita di visionare e testare il
mezzo, un’opportunita preziosa per il cliente e resa possibile dall’ampia disponibilita a terra di mezzi Baoli”.

“Per Bettarini era essenziale disporre di mezzi robusti, in grado di resistere alle condizioni piti gravose e garantire
una manutenzione minima, adatta alla frequenza di utilizzo del noleggio" aggiunge Massimo Marchetti, Director
Sales & Service Baoli, che ha cosi proseguito: "Bettarini rappresenta per noi un caso di successo, non solo per la
fiducia che continua a rinnovarci da quasi dieci anni e che é motivo di grande orgoglio per noi. Questa partnership
ha infatti un valore particolare anche in quanto rispecchia I'importanza di solide collaborazioni, come quella che
abbiamo con Lift Up, un partner di grande esperienza che ci accompagna fin dal nostro ingresso sul mercato”.
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L'ultimo carrello arrivato ad arricchire la flotta Bettarini & il KBD100, con capacita di carico di 10 tonnellate e con
baricentro di 600 mm. Dotato di un potente motore Doosan EUS5, il KBD100 risulta ideale per 'utilizzo in aree
esterne, come piazzali di scarico e cantieri edili, e garantisce sicurezza, comfort, manovrabilita e buone
prestazioni. L'ampio tettuccio di protezione offre una grande visibilita, aiutato da una telecamera a colori
posizionata sul montante per una maggiore e pulita visuale per il prelievo di carichi pesanti e difficili.
La trasmissione affidabile e di alta qualita garantisce un elevato livello di comfort e facilita di guida.

Grazie a questo nuovo arrivo, il parco mezzi di Bettarini risulta ulteriormente arricchito, rappresentando una
perfetta sintesi delle soluzioni affidabili offerte da Baoli.
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