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«Illimity, in un anno 31 milioni di utili
A maggio piano con focus sul digitale»

«Due anni fa la banca
non esisteva, oggi siamo
un team di 640 persone»

Alessandro Graziani

nunanno difficile come

é stato per tutti il 2020,
<< siamo molto soddisfatti

dei risultati reddituali
che illimity - nel suo primo anno
completo di attivita - ha raggiunto:
31 milioni di utile netto e un Roe del
5,5% che € uno dei piu alti nel set-
tore in Italia. Due anni falabanca
non esisteva, ora abbiamo attivi
per 4 miliardi e siamo un team di
640 professionisti. Un percorso di
cui siamo orgogliosi. E il meglio
deve ancora venire».

Il ceo diillimity, Corrado Passera
€ convinto che la neobanca abbia
soloiniziato a esprimere le sue po-
tenzialita di crescita e reddituali,
anche perché molti nuovi progetti
- che hanno determinato costi per
investimenti nel 2020 - comince-
ranno a produrre ricavi solo nel
2021-2022.

Eil caso del progetto di banca di-
gitale, che comprende tral’altrola
recente partnership in Hype, i cui
pianidi sviluppo saranno al centro
del nuovo piano di impresa cheilli-
mity presentera a maggio. «Dopo il
lancio a fine 2019 di Illimity-
bank.com abbiamo accelerato nella
strategia di open banking. Con la
joint venture in Hype ci siamo assi-
curati in partenza una base di 1,4
milioni di clienti - spiega Passera -
enel nuovo piano che presentere-
mo a maggio dettaglieremo come
gli attuali costi e investimenti si tra-
durranno in ricavi e margini». Lo
sviluppo dellabancadigitale avver-
ra attraverso tre piattaforme: servi-
zi bancari tradizionali, fintech e
white label in partnership conim-
prese e organizzazioni che inten-

L'INTERVISTA
CORRADO PASSERA
Crediti alla clientela

pil1 35% a 2,2 miliardi,
ilRoeeal 5,5%

donoaumentare I'engagement con
i loro milioni di clienti e contatti.
Sul nuovo piano Passera non dice
altro. Anche selafilosofia difondo,
come ha ribadito agli analisti, €
quella che fin dalla fase di start up
ha puntato a combinare «il meglio
dellabanca tradizionale soprattut-
to in termini di competenze conil
meglio delle nuove tecnologie». Ri-
cordando chel'intera infrastruttura
su cui e costruita la banca é sul
cloud e completamente modulare,
con risparmi di costi e velocita di
reazione che solo una banca co-
struita ex novo puo avere.

Dalle attivita gia pienamente av-
viate - credito alle Pmi, turnaround
aziendali, acquisto e gestione credi-
ti UTp e Npl - illimity ha tratto buo-
na parte degli utili del suo primo in-
teroanno divita. «Sono attivita gia
redditizie, ma anche su queste, in
particolare sui portafogli UTp, nel
2020 abbiamo sostenuto costi per
investimenti in persone, organiz-
zazione e sistemi che daranno ri-
sultati ben piu visibili dal 2021»,
spiega Passeraricordando che «la
strategiadipartenzadiillimityera
di raggiungere velocemente un
buon livello di utili costruendo al
contempo nei primi tre anni lanuo-
vaarchitetturadibancaingradodi
fare, aquel punto, il grosso ulterio-
re salto di redditivita». Anche in
questaluce vavistalanuova Sgrdi
illimity affidata a Massimo di Carlo.

Quanto hainciso la crisiindotta
dal Covid sulla rischiosita del por-
tafoglio crediti? «La qualita del cre-
dito € rimasta molto buona, grazie
alla selettivita dei nostri processi di
valutazione, all'esperienza deino-
stri “tutor” specialisti nei vari setto-
ri e all'utilizzo di tecnologie avan-
zate didata analytics». Equesto ha
permesso allaneobanca diaumen-

tare a 2,2 miliardi (+35%) i crediti
netti verso clientela e gli investi-
menti, con sostegno alla crescita di
tante piccole medie aziende (trale
altre hanno comunicato collabora-
zioni con illimity: BePower, Dove-
Vivo, Fecs Group, Ferretto Group,
Smemoranda).

Preoccupato per la fine delle mo-
ratorie sui crediti che inevitabil-
mente scadranno nel 2021? «Noine
abbiamo avuto in minima percen-
tuale e in gran parte sono giarien-
trate. Emergeranno inevitabilmen-
te molti nuovi Utp e Npl alivellodi
sistema e siamo pronti afare lano-
stra parte. Certo,per il settore ban-
cario sara' un anno di sfida perché
lascadenza di 300 miliardi di mora-
torie comporta deirischi. Anche se
credoche un'ampia maggioranza di
quelle aziende restera o ritornera
performing».

La nascita del Governo Draghi
quanto potra essere di aiuto all'eco-
nomia? «Draghi ha la visione, il
pragmatismo elacredibilita per re-
alizzareleriforme che daanniser-
vono all'ltalia: istruzione, giustizia,
burocrazia, fisco, welfare- com-
menta Passera - e sono certo che il
nuovo premier abbia gia le idee
chiare per gestire lapandemiaeri-
mettere in moto gli investimenti e
I'intero Paese».
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ILBANCHIERE
ALLA GUIDA

Per Corraddo
Passera labanca
ha appena iniziato
a esprimere le sue
potenzialita
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