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«Nuova avventura con lllimity»

Faenza, la societa d'aste online It Auction acquisita dal gruppo bancario di Corrado Passera

\di Giuseppe Catapano

FAENZA

1l suo ‘viaggio’ € cominciato nel 2011.
Quando Renato Ciccarelli, marchigia-
no con formazione accademica a Bolo-
gna, decise di partire poco piu che
trentenne, e da solo, con un progetto
innovativo: a Faenza nacque It Auc-
tion, societa di aste online per beni
mobili e immobili sostenuta da un por-
tale in grado di attirare 10mila visitato-
ri. In poco meno di dieci anni, la sua
creatura € diventata un’azienda con
130 dipendenti, 6 portali e oltre 21 mi-
lioni di visite. Uno sviluppo che ha por-
tato It Auction a confluire in Illimity,
gruppo bancario ad alto tasso tecnolo-
gico fondato e guidato dall’ex mini-
stro Corrado Passera. Dal primo feb-
braio la societa faentina si & fusa con
Neprix, realta di lllimity che si occupa
di gestione di crediti deteriorati e ven-
dita di asset mobiliari e immobiliari. «<E
un nuovo inizio» premette Ciccarelli,
che di Neprix & direttore generale.
Quali prospettive apre la fusione?
«Entriamo a far parte di un gruppo
bancario hi-tech quotato in Borsa. Pos-

siamo contare su una base solida sulla
quale costruire obiettivi ambiziosi. Di
fatto torniamo a essere una startup».
1l legame con Faenza restera?

«E un legame che risiede nelle perso-
ne: nessuno dei dipendenti di It Auc-
tion aveva lavorato prima in una casa
d’aste telematica, ci siamo sempre ri-
volti a persone da formare che a Faen-
za hanno creato competenze uniche e
li rimarranno».

Com’é nato il rapporto con lllimity?
«Lavorando con istituzioni finanziare,
cisiamo avvicinati al mondo del credi-
to. Un consulente di lllimity ha fatto da
‘ponte’: quella che doveva essere una
partnership commerciale & diventata
una sinergia talmente forte che lllimi-
ty ha acquisito il 100% di It Auction».

Fino ad arrivare alla fusione con Ne-
prix. Quali progetti per il 2021?

«Le difficolta dovute alla crisi potreb-
bero portare a un aumento del nume-
ro di fallimenti. Ma, nonostante tutto,
si aprono grandi opportunita di cresci-
ta. In quest’ottica prevediamo di assu-
mere una trentina di persone gia que-
st’anno nell’area commerciale. Quasi
tutte lavoreranno a Faenzan.

It Auction non c’é piu, confluita in
una realta piu grande: le fa effetto?
«ll percorso continua, con nuove ambi-

zioni. Non sono nostalgico, € come ri-
nascere. E tutte le persone che hanno

lavorato in It Auction sono come me».
Vuol dire anche che dieci anni fa ha
avuto l'intuizione giusta.

«E stato fondamentale il tempismo:
quello era il momento giusto per crea-
re una societa che si occupasse di
aste telematiche. Volevamo portare
un cambiamento in un settore appan-
nato e ci siamo riusciti. Ora le aste onli-
ne sono obbligatorie per le esecuzioni
immobiliari e a settembre lo diverran-
no anche per le procedure concorsua-
li. Il sistema si € spostato in rete: I'ele-
mento differenziante non & piu la pre-
senza online, ma la capacita di elevar-
si e distinguersi».

L’incontro con Corrado Passera?
«Ci siamo trovati subito in sintonia. Mi
ha consigliato di continuare a pensare
da imprenditore. E quello che faccio
tuttora, la responsabilita di lavorare
anche per altri porta a non acconten-
tarsi e a spingersi sempre oltre».

RENATO CICCARELLI

Marchigiano con laurea

a Bologna, 10 anni fa ha
creato start up vincente:
«Tutti quelli che ho
formato restano a lavorare
con me nella nostra sede»
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