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[llimity, alleanza nelle polizze con Helvetia € Aon
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Ampliata l'offerta ai clienti
con nuovi servizi e prodotti
assicurativi del ramo danni

MILANO

Illimity si allea con Aon ¢ il gruppo
Helvetia per ampliare I'offerta della
banca digitale diretta con servizi a
valore aggiunto peripropriclientie
prodottiassicurativi del ramo danni.
In particolare, inillimitybank.come
stataintegratala piattaforma digitale
di Aon, Tsunami, attraversolaquale
vengono messe a disposizione dei
correntisti offerte di convenziona-
mento e polizze a seconda delle ne-
cessita. I clienti potranno per esem-
pio accedere a condizioni agevolate
alnetwork OneNet di Aon, la rete di
strutture sanitarie indipendenti pitt
estesa d’Italia e attiva per ognitipo di
prestazione, dalle visite specialisti-
che allafisioterapia, dalle cure odon-
toiatriche al ricovero. Nel servizio &
possibile includere, oltre all’iscritto,
fino ad altri quattro famigliari tra co-
niuge o convivente, figli e genitori.
Inoltre, sono disponibili sulla
piattaforma Tsunami anche i primi
prodotti del gruppo Helvetia. Il pri-
mo prodottoassicurativo del Gruppo
Helvetia e “A spasso con Chiara”,che
sara seguitoabreve dal prodotto “In
viaggio protetti”; queste soluzioni
consentiranno ai clienti illimity di
acquistarein modo semplice e veloce
coperture assicurative per i propri
animali domestici e peripropriviag-
gi. Nel’ambito dell’accordo, Aon eil
provider della piattaformatecnolo-
gica Tsunami che connette i prodotti
Helvetia conicanali distributiviilli-
mity. Lagamma di prodotti assicura-
tivi sara progressivamente ampliata.
Corrado Passera, ceodiillimity ha
dichiarato: «L’obiettivo e quello di
offrire ai clienti un’esperienza fully
digital e una proposta completa e
competitiva. II modello open

banking che contraddistingue la
banca, ci consente di selezionare i
migliori partner sul mercatoinspe-
cificisettori perampliare progressi-
vamente I'offerta con prodotti e ser-
vizidieccellenza. Inquest’ottica, ab-
biamo recentemente siglato un ac-
cordo con Santander per mettere a
disposizione dei nostri clienti solu-
zioni di finanziamento personale e
abbiamoidentificatoin Aon e Helve-
tia i nostri nuovi partner in ambito
assicurativo. In linea con quanto pre-
visto dal piano industriale, prosegui-
remoin questa direzione conl’obiet-
tivodirendere sempre piti completa
e competitiva 'offerta di illimity-
bank.com».

Soddisfatto dell’asse appena si-
glatoanche Enrico Vanin, ceodiAon
Hewitt che ha commentato: «Siamo
davvero orgogliosi di questa part-
nership con illimity, perché credia-
mo nell’innovazione digitale con
particolare riferimento all’Health.
Per noi di Aon, migliorare la custo-
mer experience e unasfida costante,
che cispinge a sviluppare soluzioni
assicurative e non solo, sempre piu
tailor-made e di facile utilizzo».

«Siamo presentinel mercatoita-
lianodellabancassicurazione danni
damoltiannicon oltre ventiaccordi
distributivi conbanche dimedie di-
mensioni e I’esperienza ci ha inse-
gnatol’importanza dellasemplicita
edella chiarezza dei prodotti e della
qualita nella fase post-vendita, so-
prattutto in caso di sinistro», hain-
vece sottolineato Fabio Carniol, ceo
di Chiara Assicurazioni, la compa-
gnia del gruppo Helvetia che fornira
iprodotti ad lllimity.

—R.Fi.
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