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Mercato ittico, stop ai pagamenti in contanti

Acquisti e vendite su un conto corrente. «Tutti gli affari saranno tracciabili»

ANASTASIO m All'interno

Dubini € la missione trasparenza:
«Basta pagamenti con 1 contanti»

Svolta al mercato ittico: transazioni tracciabili, noi pionieri in Europa

L' ORTOMERCATO
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‘ LA STRATEGIA
DA SEGUIRE

Nella grande distribuzione
tutto e tracciato

Non si capisce

perché nei mercati generali
non debba essere cosi

di GIAMBATTISTA ANASTASIO
-MILANO -

«UN ALTRO PASSO in avanti
verso la trasparenza». Cosi Nicolo
Dubini, amministratore unico di
Sogemi, la societa comunale che
gestisce ’'Ortomercato, sintetizza
il senso della «Cassa Mercatoy,
una modalita di pagamento senza
precedenti in Italia e in Europa
che elimina il ricorso ai contanti.
Dubini, come funziona esatta-
mente la Cassa Mercato?
«La Cassa Mercato consiste in un
conto corrente unico nel quale
confluiranno tutte le transazioni
economiche che avvengono all’in-
terno del mercato tra fornitori,
grossisti e ambulanti. Transazio-
ni che, proprio per questo, saran-
no tracciabili e tracciate a tutela
della trasparenza. Gli operatori
potranno scegliere se allacciare il
proprio conto corrente a quello
della Cassa provvedendo cosi ai
bonifici o se ricorrere a tessere
prepagate. L’applicazione ¢ stata
sviluppata da Intesa San Paolo e
nei mercati generali italiani ed eu-
ropei non ¢’e nulla di simile».
Quando si parte?
«A novembre. Per ora solo al mer-
cato ittico. Ci diamo almeno 6 me-
si di tempo per valutare un’even-
tuale estensione di questa modali-
ta di pagamento all’ortofrutta».
Quali sono, nel concreto, i
vantaggi di questa scelta?
«Sogemi potra avere una fotogra-
fia tedele e sempre aggiornata dei
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LASCELTA

DA NOVEMBRE ACQUISTI
E VENDITE FINIRANNO
IN UNICO CONTO CORRENTE

flussi di denaro che entrano ed
escono dal mercato e potra quindi
intervenire con tempestivita in ca-
so di insoluto sospendendo al mo-
mento opportuno I'operatore che
ne accumula troppo e riducendo,
di conseguenza, il rischio di con-
tenzioso. Gli operatori da parte lo-
ro vedranno ridotti i rischi di cre-
dito. Non a caso la Cassa Mercato
ha I’'approvazione di tutti i sogget-
ti che operano al mercato itticon».
Perché partite dall'ittico e
non dall’ortofrutta?
«Quando si innova € sempre me-
glio partire da ambiti ristretti.
L’ittico & mercato piu snello,
quanto a numero di operatori e vo-
lumi di affari, rispetto all’ortofrut-
ta. E poi l'ittico & protagonista, da
luglio, di un’altra innovazione
all’insegna della trasparenza che
va a tutela anche dei consumato-
ri: dal peschereccio al bancale,
ogni tappa della filiera & tracciata.
Per questo abbiamo creato il
“Marchio di qualita del mercato
ittico di Milano”, che certifica la

provenienza del pesce e che i con-
sumatori possono cercare nei mer-
cati e nei ristoranti. La strategia ¢
semplice: nella grande distribu-
zione organizzata tutto ¢ traccia-
to, deve succede altrettanto anche
nei mercati all’ingrosson.

Che fine ha fatto il piano di ri-
qualificazione dei mercati?
«A luglio abbiamo consegnato al
Comune il progetto preliminare
redatto dal raggruppamento gui-
dato dalla Proger di Roma e ora

siamo alla fase istruttoria».
Con le elezioni alle porte si ri-
schia un lungo stdllo.
«Non penso. Parliamo del pit1 im-
portante progetto del post Expo a
Milano. E siamo i primi datori di
lavoro in citta, attorno all’Orto-
mercato gravitano 8mila posti».
giambarttista.anastasio@ilgiorno.net

L’OBIETTIVO

SARA POSSIBILE CONTROLLARE
CON PUNTUALITA CHI PAGA

E SOSPENDERE CHI E IN DEBITO
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Ambulanti e grossisti
d’accordo con la svolta
decisa da Sogemi

180

In milioni di euro
il giro d’affari
annuale
del mercato ittico

- MILANO -

«IL PROGETTO Cassa-Merca-
to promosso da Sogemi & innovati-
voe aprea una nuova era nella ge-
stione delle merci e dei pagamen-
ti connessi, per questo abbiamo
voluto essere partner di questo
progetton cosi  Alessandro
D’Oria, direttore regionale di In-
tesa San Paolo spiega I'innovazio-
ne che da novembre sari introdot-
ta in quel di via Lombroso. «Gra-
zie all’applicazione “Business
Market” la gestione e il controllo
delle transazioni economiche sa-
ra piu facile e consentira agli ope-
ratori di sviluppare il loro busi-
ness in modo efficiente e sicuro»
conclude I)’Oria.

Favorevole anche Giacomo Erri-
co, presidente di Apeca, I’associa-
zione milanese degli ambulanti,
che si sofferma sopratutto sulla
tracciabilita della filiera: «I1 pesce
che si mangia a Milano & il piu
buono d’Italia». Infine Alex Va-
gnoli, presidente dell’Associazio-
ne grossisti € commissionari pro-
dotti ittici: «La trasparenza delle
transazioni e della filiera sono es-
senziali. Su quest’ultimo fronte, il
Marchio di qualita che verra ap-
plicato da parte di tutti gli opera-
tori sui prodotti € una cosa buona
ed innovativa. Il Marchio sara,
quindi, un valore aggiunto per la
scelta del prodotto».




